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IAB: U bent Afgevaardigd Beheerder
van de Kamer voor Handel en
Nijverheid van de regio Kortrijk –
Oostende – Roeselare – Tielt. Kan u
de Kamer eens situeren voor onze
lezers: wat doet ze precies en wie
zijn haar leden?

Jo Libeer: De Kamer voor Handel en
Nijverheid wil het meest nabije,
invloedrijke en professionele
netwerk zijn van ondernemers, voor
ondernemingen in de regio. Onze
Kamer vertegenwoordigt ongeveer
% van de toegevoegde waarde die
in de streek wordt gecreëerd. Ze is
een representatieve organisatie die
daardoor recht van spreken heeft
naar lokale en provinciale overhe-
den toe. Die belangenbehartiging
vormt slechts één aspect, dat in
hoofdzaak gedragen wordt door
netwerkvorming en dienstverle-
ning. De Kamer is daarom thuis bij
ondernemers, wat niet toevallig ook
de baseline is waarmee wij naar de
markt stappen.

IAB: Sinds geruime tijd al bege-
leiden de Kamers startende onder-
nemers bij het vervullen van de
nodige formaliteiten, - ik denk
onder meer aan het aanvragen van
het handelsregister, het BTW-
nummer en vestigingsattesten.
Het “enig loket” is dus zeker geen
onbekende voor u.

U weet dat er een wet in de maak is
die voorziet in de oprichting van
nieuwe, erkende ondernemingslo-

ketten, met uitgebreide bevoegdhe-
den. Wat is uw visie hierop?

Jo Libeer: : De wet op de onderne-
mingsloketten zal een grote stap
vooruit betekenen in een betere
afhandeling van de administratieve
formaliteiten voor bedrijven. Het is
evident dat de Kamers, gezien hun
ervaring in het begeleiden van star-
tende ondernemingen, dit project
een warm hart toedragen en
uiteraard hun kandidatuur zullen
stellen om erkend te worden als
ondernemingsloket. Het ligt daarbij
in onze bedoeling onze onderne-
mingsloketten te positioneren als
instrumenten in het kader van de
administratieve vereenvoudiging.
Specifieke dienstverlening die te
maken heeft met het verschaffen
van advies op het gebied van finan-
ciële planning of boekhouding past
uiteraard niet in dit schema: het
betreft hier adviestaken die door de
vrije markt op voortreffelijke wijze
ingevuld worden en waar we niet
zullen instappen.

IAB: Hoe ziet u dan precies, in het
kader van die vernieuwde dienst-
verlening, maar ook in het alge-
meen, de verhouding tussen de
Kamers en onze beroepsbeoefe-
naars, de accountants en de
belastingconsulenten?

Jo Libeer: Wij evolueren naar een
kennismaatschappij. Dat betekent
dat de beroepen van de toekomst
deze zullen zijn die op een pro-

fessionele manier bedrijven bege-
leiden in gespecialiseerde domei-
nen, bedrijven die zelf alleen nog
hun kernopdracht zullen invullen.
Ik zie dus de bedrijven in de toe-
komst hoe langer hoe meer een
beroep doen op externe adviseurs.
Het is evident dat de accountants
en de belastingconsulenten tot
deze groep behoren.
Vandaar ook dat de Kamer uw
beroepsbeoefenaars beschouwt als
een strategisch instrument in de
betere kennis van het economisch
weefsel. Wat dan ook de relatie van
de Kamer en uw leden betreft in het
specifieke kader van de vernieuwde
ondernemingsloketten, meen ik dat
het mogelijk moet zijn om tot een
constructieve, onderlinge samen-
werking te komen, volgens moda-
liteiten die ik in een nabije toe-
komst met u hoop te kunnen
bespreken.

IAB: In een interview met het Instituut
zegt Minister Picqué dat, mocht hij in de
schoenen staan van een beginnend
ondernemer, zijn eerste demarche zou
bestaan in het raadplegen van een
accountant.
Wat zou ù starters aanraden?

Jo Libeer: : Ik deel de mening van
Minister Picqué ten volle. Zoals ik
hoger al te verstaan gaf, is de
accountant met betrekking tot het
opstellen van financiële plannen en
het begeleiden van ondernemingen
die zich in hun opstartfase bevin-
den, de adviseur bij uitstek! ¶
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“Ondernemingsloketten
positioneren als 

instrumenten in 
het kader van de 
administratieve 
vereenvoudiging;
specifieke adviesfunctie 
blijft terrein van  
accountants en 
belastingconsulenten”
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